“Tii no vendes
lo que quieres,
) sino lo quela
gente desea
comprar”

e

“Cuanco Arrancas con tu Negncio, no es tan
importants RaceT UR business plan perfectaments
defiridla o treg afos como Saber oo donde ven.
drén tus ingresos. Para hacero bien, no s4lo tie-
nes que echar cuentas, también ceberds salira la
calle y hablar con cliemtes potenciales ¥ con geme
e tu Sector. Esto te levard, seguramente, a reha:
DRt ided inicial, Un buen plan v un estudio de
mifhia hicho por &l propes smprendedon, pues
ta a puerta, o5 garantia razonable de duito”,

David Pérez Garcla, fundador de Dambec



